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Red. W bie¿¹cym roku firma HE-
ADS obchodzi piêciolecie dzia³alno�ci
w Polsce. Czy móg³by nam Pan przybli-
¿yæ historiê powstania firmy?

Historia ta jest ca³kiem prosta,
wrêcz banalna. Pewnego dnia spotka-
³o siê trzech specjalistów p³uczko-
wych, którzy zaczêli ze sob¹ rozma-
wiaæ i chocia¿ ich rodzime jêzyki by³y
zupe³nie ró¿ne, bardzo szybko zorien-
towali siê, ¿e na temat p³uczek wiert-
niczych mówi¹ w³a�ciwie wspólnym
jêzykiem. Po tym spotkaniu wydarze-
nia potoczy³y siê b³yskawicznie. 1995-
HEADS Niemcy, 1997- HEADS Pol-
ska, 1999 - HEADS - Wielka Brytania.

Warto przy tym wspomnieæ, ¿e po-
cz¹tek lat 90- tych to w³a�ciwie naro-
dziny i rozwój technologii sterowa-
nych przewiertów horyzontalnych
w Europie. Ju¿ w pierwszych latach
dzia³alno�ci operatorzy wiertniczy
zdali sobie sprawê, ¿e samo posiada-
nie wiertnicy nie jest równoznaczne
z pomy�ln¹ instalacj¹ rury. Szybko do-
szli do wniosku, ¿e bardzo trudno wy-
konaæ przewiert bez odpowiedniej
p³uczki wiertniczej. I tak powsta³a fir-
ma HEADS (Horizontal Engineering
and Drilling Service).

Red. Jakie s¹ Pañskie refleksje do-
tycz¹ce minionych piêciu lat dzia³alno-
�ci na polskim rynku?

Czy jest Pan dumny z faktu bycia
prezesem tej firmy?

S¹dzê, ¿e firma HEADS wros³a
w pejza¿ polskiego rynku przewiertów
horyzontalnych i nie bez pewnej prze-
kory dodam, ¿e bez naszej obecno�ci
pejza¿ ten by³by chyba trochê skrom-
niejszy.

Natomiast samo �bycie� prezesem
nie powinno nigdy nadmiernie uskrzy-
dlaæ. Mnie ogromn¹ satysfakcjê daje
przede wszystkim dynamiczny rozwój
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naszej firmy, wdra¿anie no-
wych technologii przy jedno-
czesnym stabilizowaniu
i umacnianiu jej pozycji na
rynku. A dumny mogê byæ
z moich wspó³pracowników,
ludzi niebywale fachowych i ambit-
nych, a przy tym prawdziwych pasjo-
natów wiertnictwa. Kadrê in¿yniersk¹
HEADS stanowi¹ w g³ównej mierze
absolwenci Wydzia³u Wiertnictwa,
Nafty i Gazu AGH z wieloletni¹ prak-
tyk¹ w pracy z p³ynami wiertniczymi.
Wiêkszo�æ z nich swoje do�wiadczenie
zawodowe zdobywa³a w firmach naf-
towych. Dziêki nim zosta³ wypracowa-
ny wizerunek firmy, która zawsze stara
siê w perfekcyjny sposób wype³niaæ po-
wierzone jej zadania, jednocze�nie sta-
le rozwijaj¹c technologiê p³uczkow¹. Po-
zwala to wykonywaæ coraz bardziej z³o-
¿one i skomplikowane projekty.

Red. Czy rzeczywi�cie projekty s¹
coraz bardziej skomplikowane? Z cze-
go to wynika?

Z du¿ego upowszechnienia tech-
nologii bezwykopowych. W miarê po-
pularyzacji przewiertów horyzontal-
nych operatorzy wykonuj¹ tymi samy-
mi maszynami o wiele trudniejsze pra-
ce - wiêksze �rednice na d³u¿szych dy-
stansach. Zapewne jeszcze piêæ lat
temu nikt nie odwa¿y³by siê na wyko-
nanie prac, których przyk³ady zaraz
podam. Niespe³na miesi¹c temu Przed-
siêbiorstwo BETA S.A. ukoñczy³o prze-
wiert pod Wis³¹ na trasie Tarchomin -
£omianki. Materia³ p³uczkowy TE-
QGEL HD i nasz serwis p³uczkowy.
Maszyna o nominalnej sile uci¹gu
40 Ton wykona³a przewiert o d³ugo�ci
840 m, wci¹gniêto rurê stalow¹
f 400 mm. Maksymalna si³a uci¹gu nie
przekroczy³a 24 Ton. Inny przyk³ad. In-
stalacja rury HDPE f  1200 mm
w Gdañsku w 2000 r. Prawdziwy wy-
czyn. Pierwsza instalacja takiej rury

w Europie. Nasz materia³ i serwis p³ucz-
kowy. Maszyna o sile uci¹gu 100 Ton fir-
my LMR Drilling. Maksymalna si³a
uci¹gu podczas instalacji rury wynio-
s³a 60 Ton i zosta³a ukoñczona w ci¹-
gu 12 godzin. By³o to mo¿liwe dziêki
perfekcyjnemu oczyszczeniu otworu
oraz zbalastowaniu rury p³uczk¹ wiert-
nicz¹.

Red. Sk¹d przekonanie, ¿e maszy-
na o takiej, a nie innej sile uci¹gu mo¿e
byæ wykorzystana do wykonania dane-
go projektu?

Zawsze przed przyst¹pieniem do
prac bardzo wnikliwie zapoznajemy
siê z warunkami geologicznymi prze-
wiertu, planowanym promieniem krzy-
wizny, parametrami instalowanej rury.
Na ich podstawie dobieramy p³yn
wiertniczy, okre�lamy stopieñ oczysz-
czenia otworu oraz szacujemy si³ê
uci¹gu. Taka kalkulacja pozwala
stwierdziæ jaki rodzaj maszyny jest
potrzeby do wykonania zadania.

Red. Czy mo¿na siê w takich obli-
czeniach pomyliæ?

Mo¿na. Przy braku odpowiedniej
wiedzy i do�wiadczenia. W pracach,
w których do tej pory uczestniczyli-
�my nasze obliczenia przewidywanej
si³y uci¹gu by³y obci¹¿one najwy¿ej
10 % b³êdem, co przy takiej skali ro-
bót i ich niew¹tpliwej specyfice mo¿-
na nazwaæ b³êdem pomijalnym. Prze-
cie¿ tak dok³adnie i do koñca nie wie-
my z czym przyjdzie siê nam zmagaæ.
Praktycznie ca³o�æ prac odbywa siê
pod ziemi¹. Przebieg robót mo¿na
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obserwowaæ na przyrz¹dach pomiaro-
wych. Wytrawny fachowiec z naj-
mniejszego drgniêcia na manometrze
potrafi wyci¹gn¹æ trafne wnioski, do-
konaæ b³yskawicznej analizy sytuacji,
przewidzieæ skutki i podj¹æ w³a�ciw¹
decyzjê. W tych pracach powiedzenie -
czas to pieni¹dz - nale¿y traktowaæ bar-
dzo dos³ownie. Dlatego zawsze podkre-
�lam rolê fachowego serwisu p³uczkowe-
go.

Red. Czy chce Pan przez to powie-
dzieæ, ¿e inwestor mo¿e spaæ spokojnie
podczas realizacji tych przewiertów, na
których obecny jest Wasz serwis?

Oraz nasz materia³. Mo¿emy siê
pochwaliæ, ¿e wszystkie projekty, któ-
re od pocz¹tku by³y wykowywane przy
udziale naszego serwisu p³uczkowego
i z zastosowaniem naszych materia³ów
zakoñczy³y siê pe³nym sukcesem.

Chocia¿ zabrzmi to mo¿e nie-
skromnie, pragnê podkre�liæ, ¿e na
podstawie dotychczas zrealizowanych
dziesi¹tek projektów na terenie ca³ej
Europy obecno�æ HEADS to gwaran-
cja pomy�lnie zakoñczonego przewier-
tu. Nasza lista referencyjna jest bardzo
d³uga.

Red. Ale nie tylko HEADS sprzeda-
je materia³y p³uczkowe, bentonity. Co
Pan s¹dzi o konkurencji?

Jest potrzebna. Zawsze tak twier-
dzi³em. Istnienie bez konkurencji roz-
leniwia. Poza tym HEADS nie tylko
sprzedaje bentonity. Przede wszystkim
sprzedajemy technologiê ju¿ na etapie
projektowania przewiertu polegaj¹c¹
na odpowiednim opracowaniu para-
metrów reologicznych, doborze p³ynu
wiertniczego do panuj¹cych warun-
ków geologicznych, osprzêtu, odpo-
wiednich narzêdzi wiertniczych. Ofe-
rujemy naszym klientom systemy do
sporz¹dzania i oczyszczania p³uczki,
kompletny osprzêt wiertniczy, narzê-
dzia, pompy wysokoci�nieniowe.

Jako jedyni w Polsce prowadzimy
szkolenia dla wykonawców instalacji
w technologii kierunkowych przewier-
tów horyzontalnych i mikrotunelowania.

Poza tym w odró¿nieniu od pozo-
sta³ych firm posiadaj¹cych w swojej

ofercie bentonity wiertnicze, jeste�my
tak¹ firm¹, która samodzielnie produ-
kuje i jednocze�nie zajmuje siê dystry-
bucj¹ w³asnego produktu. Mowa tu
oczywi�cie o TEQGELu HD, którego
produkcjê uruchomili�my w 2001 roku
w fabryce na terenie Polski. Jego wa-
lory docenili nie tylko polscy odbior-
cy, z powodzeniem eksportujemy ten
produkt od ponad roku do naszych
kontrahentów zagranicznych. Rów-
nie¿ na ³amach Waszej gazety zosta³ on
wysoko oceniony przez pracowników
naukowych AGH.

Red. Jak Pan ocenia polski rynek
przewiertów horyzontalnych, jak Pan
prognozuje dalszy jego rozwój?

Zapewne znajdê oponentów, ale
wed³ug mnie ten rynek mo¿na nazwaæ
�wschodz¹cym�. S¹dzê, ¿e operatorzy
wiele nauczyli siê w ci¹gu minionych
lat. Przestali przede wszystkim igno-
rowaæ ¿ywio³, z którym ka¿dorazowo
musz¹ siê zmierzyæ. Mam tu oczywi-
�cie na my�li specyfikê pracy, która
praktycznie w 100 % odbywa siê pod
ziemi¹. Du¿e projekty, odpowiedzial-
ne zadania dopiero przed nimi. S¹dzê,
¿e jednocze�nie przed firm¹ HEADS.
Mam równie¿ nadziejê, ¿e gdyby zaufa-
nie, którym obdarzyli nas klienci przy-
sz³o prze³o¿yæ na jak¹� formê dokumen-
tu, nazwan¹ na przyk³ad LICENCJA, to
mogliby�my poszczyciæ siê jej posiada-
niem. Weryfikacjê powy¿szego pozosta-
wiam jednak naszym klientom.

Red. Jakie w zwi¹zku z tym firma HE-
ADS ma plany dotycz¹ce przysz³o�ci?

Jest ich tak wiele i s¹ tak ró¿no-
rodne, ¿e wyliczenie ich mog³oby
prawdopodobnie stanowiæ materia³ na
nastêpny wywiad. Mo¿e ograniczê siê
tylko do stwierdzenia, ¿e dalszy roz-
wój sprzeda¿y i obs³uga kolejnych pro-
jektów to zaledwie namiastka naszych
dzia³añ planowanych na ten rok. A bê-
dzie to rok bardzo pracowity.

Red. Dziêkuj¹c za rozmowê, ¿yczê
Panu i ca³ej firmie HEADS pomy�lnej
realizacji wszystkich planów.


